


Не только газ
 

Компания «Газпром экспорт», наряду с поставками 
природного газа, осуществляет экспорт нефти, не-
фтепродуктов и широкого ассортимента продуктов 
нефтехимии. Совокупный объем экспорта этой про-
дукции составил в 2008 г. 7,68 млн. тонн на сумму 
более 4,57 млрд. долл. США. По сравнению с 2007 г. 
объем экспортируемой продукции увеличился на 
78%, а выручка от реализации — на 88%.

Увеличение объемов экспорта связано, прежде 
всего, с консолидацией экспортных потоков концерна 
в единый канал — ООО «Газпром экспорт».

Продуктовый портфель компании в 2008 г. пред-
ставлен 87 товарными позициями, включая нефть, 
газовый конденсат, серу газовую, нефтепродукты, 
сжиженный углеводородный газ (СУГ), мономеры, 
жидкую химию, минеральные удобрения, полимеры 
и синтетические каучуки.

Доля каждой группы товаров в общей выручке от 
экспорта в 2008 г. приведена ниже.

Поставка товаров осуществляется на основании 
договоров комиссии с ОАО «Газпром», ОАО «Сибур 
Холдинг» и другими производителями.

С 2008 г. ООО «Газпром экспорт» поставляет 
на экспорт 100% серы газовой производства ООО 
«Газпром добыча Астрахань». Доля данного това-
ра в  объеме экспортируемой продукции составила 
в 2008 г. около 38%. Странами поставки являются 
традиционные потребители российской серы: страны 

Северной Африки (Тунис, Марокко), Средиземно-
морского бассейна (Израиль, Египет, Ливан и др.), 
Бразилия, Украина и т.д.

Около 43% «негазовой» продукции, экспортиро-
ванной нашей компанией в 2008 г., было произведено 
на предприятиях группы «Сибур». ОАО «Сибур Хол-
динг»  — крупнейшая российская нефтехимическая 
компания, выпускающая более 100 наименований то-
варов. По сравнению с 2007 г. объем экспорта товаров 
ОАО «Сибур Холдинг» и ОАО «Сибур-Минеральные 
удобрения» увеличился на 20%, а экспортная выруч-
ка — на 44%. 

В 2008 г. 22% всей выручки от экспорта нефти, 
нефтепродуктов и продуктов нефтехимии поступило 
от реализации нефти и нефтепродуктов. Конечными 
покупателями нефти, газового конденсата, бензинов, 
ДГКЛ, дизельного топлива и мазута являются круп-
ные зарубежные компании, такие как Chevron, Neste 
Oil, Exxon Mobil, Dow Chemical, BASF, Borealis.

18% выручки от экспорта нефти, нефтепродуктов 
и продуктов нефтехимии в 2008 г. пришлось на по-
ставки синтетических каучуков и полимеров. Основ-
ными потребителями каучуков являются мировые 
производители автошин: Michelin, Bridgestone Corp., 
Nokian Tyres, Continental AG.

Нефтехимическая продукция органического син-
теза поставляется в страны Азии, Европы, Северной 
Америки и СНГ.

Выручка от экспорта в 2008 г. по товарным группам
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Диверсификация деятельности

Выход в сегмент сжиженного 
природного газа (СПГ) 

Ключевой фактор реализации стратегии географиче-
ской диверсификации поставок газа — выход в сег-
мент СПГ. Развитие этого направления позволит не 
только добиться географической диверсификации 
рынков сбыта, но и уменьшит зависимость от тран-
зита на традиционных рынках, диверсифицирует ис-
точники экспортной выручки и повысит экономиче-
скую эффективность деятельности за счет гибкости 
поставок.

В последние годы рынок СПГ демонстрирует 
высокие темпы роста. С сентября 2005 г. компани-
ей ГМиТ осуществлены поставки сжиженного газа 
в  США, Великобританию, Южную Корею, Японию, 
Индию, Мексику. Специалисты компании начали раз-
витие бизнеса СПГ ОАО «Газпром» на основе спото-
вых и разменных операций. Общий объем продаж СПГ 
на спотовой основе достиг 1,84 млрд. куб. м, начиная 
с 2005 г., из них 0,65 млрд. куб. м — в 2008 г. Увели-
чение объема торговли и перспективы роста потребо-
вали выделения бизнеса СПГ в отдельную дочернюю 
структуру ГМиТ «Газпром Глобал СПГ».

В апреле 2007 г. Группа Газпром приобрела кон-
трольный пакет проекта «Сахалин-2», начинающего 
в этом году поставки СПГ в Японию, Южную Корею 
и США. Представители ООО «Газпром экспорт» яв-
ляются членами Коммерческого комитета проекта 
«Сахалин-2». 

Помимо проекта «Сахалин-2», организация само-
стоятельного производства СПГ на территории России 
будет идти на базе Штокмановского месторождения. 
Основным рынком продаж штокмановского СПГ ста-
нут страны Атлантического бассейна и, прежде всего, 
Северная Америка.

Выход в сегмент 
электроэнергетики

Органичным продолжением газового бизнеса ОАО 
«Газпром» на зарубежных рынках является произ-
водство и продажа электроэнергии. Выход в этот 
сегмент энергетического рынка позволяет повысить 
эффективность реализации природного газа за счет 
получения дополнительной прибыли от производства 
электроэнергии, гарантировать сбыт газа в сегменте 

производства электроэнергии, диверсифицировать 
рыночные риски. Кроме того, участие в производстве 
электроэнергии на либерализованных рынках позво-
лит повысить эффективность рыночных операций за 
счет оптимизации «газ — электроэнергия». 

Предпочтительным регионом для реализации 
проектов в электроэнергетике в настоящее время 
является Европа, где электроэнергетика может стать 
продолжением цепочки поставки природного газа. 
Приоритетными рынками для участия ОАО «Газ-
пром» в проектах в электроэнергетике являются 
либерализованные рынки с быстрорастущим спро-
сом на электроэнергию, недостатком генерирующих 
мощностей в ближайшей перспективе, высоким 
уровнем цен, наличием площадок для спотовой тор-
говли газом и электроэнергией. В настоящее время 
к таким рынкам относятся: Великобритания, Италия, 
Германия, Турция. 

Торговля разрешениями 
на выброс СО2

В настоящее время Группой Газпром используются 
возможности, связанные с Киотским протоколом. 
Участие в углеродном бизнесе может оказывать под-
держку традиционному бизнесу, за счет синергии 
с торговыми операциями с газом и электроэнергией.

Сегодня ГМиТ уже предлагает своим потреби-
телям связанные продукты (газ–электроэнергия–
разрешения на выброс СО

2
), реализуя принцип 

«одного окна» на энергетическом рынке. Кроме того, 
компания использует эти продукты для оптимизации 
«портфеля» и снижения уровня рисков. 

ГМиТ принимает участие в реализации проектов 
по торговле разрешениями на выбросы парниковых 
газов в РФ, Америке, Азии и на Ближнем Востоке. 
В 2008 г. подписано соглашение о создании Совмест-
ного предприятия с индийской компанией «САН» 
для реализации проектов Чистого развития с после-
дующей продажей сертификатов на выбросы в Индии. 
В феврале 2008 г. японский торговый дом «Марубени» 
купил у ГМиТ квоты на выбросы в атмосферу углекис-
лого газа. Кроме того, между «Марубени» и ГМиТ 
подписано Соглашение о сотрудничестве в проектах 
по сокращению выбросов парниковых газов в Японии. 
В конце 2008 г. в рамках данного направления удачно 
инициирован диалог с китайскими компаниями.



КОРПОРАТИВНАЯ 
БЛАГОТВОРИ-
ТЕЛЬНОСТЬ
Деловая репутация современной компании — это, 
в том числе, и следование определенным этическим 
и человеческим нормам поведения по отношению 
к наименее защищенным слоям населения, поддержка 
культуры, образовательных, медицинских, спортивных 
и других организаций. Социальная и благотворительная 
деятельность являются важной составляющей работы 
ООО «Газпром экспорт». 

В рамках собственной благотворительной про-
граммы осуществляется адресная помощь нескольким 
детским домам и центрам в России. Спектр детских 
проблем разнообразен, и, помимо улучшения бытовых 
условий жизни, разработаны и воплощаются в жизнь 
на постоянной основе проекты разносторонней по-
мощи детям. Регулярно проводятся медицинские 
обследования и лечение (совместно с Международ-
ным центром охраны зрения под руководством про-
фессора Игоря Медведева), оказывается социально-
психологическая поддержка (программа «Я учусь 
у тебя» совместно с Центром помощи детям-сиротам 
«Ради будущего»), развиваются коммуникационные 
и творческие способностей детей. Для подшефных 
детских учреждений в Фонде «Иллюстрированные 
книжки для маленьких слепых детей» совместно 
с германскими ФНГ и «Винтерсхаллом» приобретают-
ся книги, которые помогают детям со слабым зрением 
постигать мир, окружающую нас природу, открывать 
для себя чудесный мир сказок.

Помимо работы с детскими социальными учреж-
дениями, мы тесно сотрудничаем с Ожоговым центром 
Детской клинической больницы им. Сперанского, для 
которого приобретается дорогостоящее оборудование, 
помогаем ветеранам легендарного полка «Нормандия-
Неман», 4-ой танковой армии, оказываем помощь 
различным спортивным и образовательным органи-
зациям. 

Отношения с нашими партнерами по бизнесу 
давно уже вышли за рамки чисто делового сотрудни-
чества, и все чаще мы организуем совместные куль-
турные и благотворительные акции. Так, совместно 
с ОМФ, Эконгаз, Центрекс и ГВХ в Австрии проводит-
ся Детская социальная программа «Открытый мир», 
основной идеей которой является интеграция детей из 
проблемных групп через приобщение их к творчеству. 
Программа проходит под официальным патронатом 
UNESCO и UNICEF. Вместе с ОМФ в этом году реа-
лизован другой крупный проект — выступления БСО 
им. Чайковского в Вене, Линце и Санкт-Пельтене. Каж-
дую осень в Германии проходят Детские музыкальные 
миссии мира, в которых принимают участие «Винтерс-
хал», ФНГ и Газпром Германия. Ежегодный фестиваль 
«Россия в гостях у Эссена» в Германии, а также тради-

ционные «Декабрьские вечера» в Музее им. Пушкина 
в Москве организуются совместно с компанией Э.ОН 
Рургаз. В Париже, вместе с компанией ГДФ СУЭЗ, 
проведена ретроспектива фильмов Андрея Конча-
ловского. ГДФ СУЭЗ, «Винтерсхал», ФНГ, «Газюни», 
«Вемекс» и российский «Газпромбанк» принимают 
участие в Рождественских благотворительных акциях 
нашей компании.

ЭКОЛОГИЯ
В современном мире меняются эталоны промыш-
ленного развития, нарастают ожидания, что ведущие 
промышленные компании умножат усилия по защите 
природы, соблюдению международных экологических 
стандартов. «Газпром экспорт» действует именно 
в таком ключе, понимая, что его будут оценивать и по 
этому параметру. 

Поэтому при доставке природного газа серьезное 
внимание уделяется состоянию газотранспортной сети. 
Экстраполяция результатов измерения утечек газа сви-
детельствует: в системе магистральных трубопроводов 
Группы Газпром, включая объекты добычи, суммарные 
потери газа составляют лишь около 1%. Мы можем 
утверждать: поставки голубого топлива минимально воз-
действуют на окружающую среду. 

При этом следует учесть, что природный газ — са-
мое чистое с экологической точки зрения топливо. А со-
временное энергосберегающее оборудование позволяет 
сжигать газ с высокой эффективностью и минимальным 
выбросом вредных веществ, в том числе, углекислого 
газа, приводящего к парниковому эффекту. 

Защита окружающей среды, противодействие небла-
гоприятным глобальным изменениям климата становятся 
и предметом бизнеса, которым начала заниматься наша 
компания. В рамках Киотского протокола, направленного 
на постепенное сокращение выбросов углекислого газа 
в атмосферу, предусмотрена торговля квотами на эти 
выбросы. Наша дочерняя компания «Газпром маркетинг 
энд трейдинг», базирующаяся в Великобритании, ведет 
успешную работу в этом направлении. 

СОЦИАЛЬНАЯ 
ОТВЕТСТВЕННОСТЬ 
Какой должная быть кадровая политика компании, 
перед которой стоят амбициозные и уникальные в  об-
щероссийском масштабе задачи?

Мы стремимся создать для работников атмосферу, 
которая могла бы сохранить персонал и максимально 
раскрыть потенциал сотрудников. И нам это удается. 

Система управления человеческими ресурсами, 
направленная на сближение интересов ООО «Газпром 
экспорт» и его коллектива, обеспечивает стабильное 
трудоустройство, достойную зарплату, надежную 
социальную защиту. Компания не стоит на месте, 

растут и наши работники. Даже во время финансово-
экономических трудностей, Общество готово инве-
стировать в ключевые кадры. Мы принимаем уча-
стие в программах профессиональной подготовки 
и переподготовки, повышения квалификации, которые 
предлагают ведущие отраслевые учебные центры 
страны — Российский государственный университет 
нефти и газа им. И.М. Губкина; Российская Академия 
государственной службы при Президенте РФ; Ака-
демия народного хозяйства при правительстве РФ; 
Московская торгово-промышленная палата; Государ-
ственная академия профессиональной переподготов-
ки и повышения квалификации; Институт развития 
дополнительного профессионального образования; 
Учебный центр ОАО «Газпром». Действует также про-
грамма финансирования зарубежных семинаров для 
руководителей и специалистов разных уровней в учеб-
ных центрах крупных промышленных корпораций — 
«Бритиш Гэс», «Газ де Франс», БАСФ, «Винтерсхал», 
«Дженерал Электрик» и «Рургаз». Проводятся ста-
жировки во Французском институте нефти; Немецкой 
академии менеджмента (г. Целле); Немецком инсти-
туте подготовки специалистов; Итальянской Школе 
бизнеса и управления; Французской фирме «Сервис 
центр» (SAP Consult C.I.S.). Работает технология на-
ставничества, когда старожилы компании передают 
свои знания и опыт молодым специалистам, своим 
примером прививают им корпоративные ценности, 
поддерживают преемственность поколений.

Развитие молодых специалистов наряду с подго-
товкой кадрового резерва объявлено приоритетным 
направлением в системе управления человеческими 
ресурсами. Компания следит за подготовкой специ-
алистов в российских вузах и самым успешным сту-
дентам предлагает пройти преддипломную практику 
в подразделениях фронт-офиса. Особенно активны 
в этом направлении МИЭП МГИМО и АНХ при Прави-
тельстве РФ, с которым подписаны соглашения о со-
трудничестве. Отличные рекомендации, полученные 
практикантами от руководителей практики, значитель-
но повышают шансы, когда выпускники обращаются 
в «Газпром экспорт» уже в целях трудоустройства.

«Газпром экспорт» заинтересован в притоке не 
только молодых кадров. Подбор квалифицированных 
специалистов — непростая задача, учитывая исключи-
тельную специфику экспортной деятельности компании 
на российском рынке. Справляться с ней нам позволяют 
партнерские отношения с международными агентствами 
по подбору персонала, интернет-ресурсы по поиску пер-
сонала, используется внутренний источник привлечения 
кадров. Ежедневно на адрес info@gazpromexport.com 
приходят резюме специалистов с большим опытом 
работы в нефтегазовой, финансово-экономической, 
проектно-инвестиционной сфере.

Надежность, доверие и уважение — вот наши ба-
зовые ценности, это то что мы даем не только партне-
рам, но и нашим сотрудникам, людям, вкладывающим 
свой труд в достижение стратегических целей ООО 
«Газпром экспорт». 
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ООО «ГАЗПРОМ ЭКСПОРТ»
Головной офис расположен по адресу: 127006, Москва, Страстной бульвар, 9

Телефон: 8 499 503-61-61, факс: 8 499 503-63-33
E-mail: info@gazpromexport.ru; post@gazpromexport.ru

http: WWW.GAZPROMEXPORT.RU






